erwijl branches en sectoren zich ontwikke-

len, is ook de manier van ondernemen aan

veranderingen onderhevig. Als directeur van
Slim Slopen.nl sloopt én onderneemt Ben van Lith
op zijn eigen manier. En wat hem betreft is juist die
eigenheid cruciaal in het ondernemerschap van de
toekomst.

Op wat voor manier verandert ondernemer-
schap?
'Eigenheid wordt steeds belangrijker. Niemand zit te wachten op

meer van hetzelfde! De markt wacht juist op wie jij bent, wat jou
anders maakt, jouw vakspecialisme. Kies er daarom bewust voor
om jezelf en je talenten goed te leren kennen. Geloof me: dat is
een cadeau voor jezelf én voor iedereen om je heen. Het helpt
je om afscheid te nemen van dingen die je niet leuk vindt; het
bespaart je bovendien ontzettend veel negatieve energie in je
werk. Laat jezelf eens uitgebreid scannen door een professional
en breng je kernkwaliteiten in kaart. Eigenlijk is dat niet eens een
advies, maar een must. Je mdet die drempel namelijk over. Zo
vind je jezelf en je ondernemerschap opnieuw uit.”

Py,

Waarom is dat zo belangrijk?

“[Ye wereld vraagt om iets anders dan de gebaande wegen. Veel
te veel ondernemers zien een stip op de horizon en rennen daar
met z'n allen zo hard mogelijk naartoe. Terwijl je soms een ander
pad moet bewandelen. War dat betreft is de economische crisis
een perfect voorbeeld van wat er gebeurt als we dat niet doen:
iedereen staarde zich blind op bewezen succes. Op een bepaald
moment is een klap dan onvermijdelijk. Overigens vergt het wel
moed om de gebaande paden te verlaten en vanuit je intrinsieke
waarden een nieuwe weg in te slaan. Maar daarmee maak je als
ondernemer wél het verschil”

« .. Veelondernemers zullen denken: maar als iets

) goed gaat, gaat het toch goed?
Natuurlijk mag je tevreden zijn met je succes. Maar dat bete-

kent niet dat je daar in de toekomst blind op kunt varen. Inte-

gendeel: ondernemen is goed naar de marke kijken en inspelen
op grovere trends. De marke lezen. Niet alleen het hier en nu,
maar verder dan dat. In welk tijdperk leven we? Waar gaat het
naartoe? En hoe blijf ik succesvol? Laat ik je een voorbeeld ge-
ven. Overal nemen slimme technologieén ons werk uit handen.
Innovarieve ontwikkelingen, maar dat betekent tegelijkertijd wél
dat mensen andere behoeftes krijgen. Als ondernemer moet je
daarop inspelen. Doe je dat niet? Dan word je keihard voorbij
gefietst door ondernemers die daar wel in slagen.”

Wanneer ben je volgens jou een succesvolle
“" ondernemer?

RAIs je medewerkers graag bij je werken en je klanten graag een

stapje extra voor je zetten. Kijk: ondernemers meten hun succes
meestal in omzet, capaciteit, winst en groei. Dat is heel begrij-
pelijk, maar stel jezelf ook eens de vraag: krijg ik nog energie
van wat ik doe? Volgens mij is dat de enige graadmeter om je
onderneming écht vooruit te brengen. Ik snap ook wel dat geld
belangrijk is, maar focus je daar niet alleen op. Anders wordt het
een lange, zware route.”
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gen hen zou ik willen zeggen: ga op zoek naar je eigenheid en

Zijn ondernemers wel klaar voor de toekomst?
g te veel ondernemers kiezen voor de standaardroutes. Te-

stuur daarop. Vind een goede balans tussen je werk, privé en
jezelf en leef de verandering die je wilt zien in de wereld. Soms
kun je je branche niet veranderen, maar jezelf veranderen
kan altijd. Het geeft kleur aan je branche en voor je
klanten maak je zo het verschil”

Meer eigenheid is het
ondernemen van de
toekomst
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